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AIRBNB

Airbnb



Marketplace



● t

Roles principales en un marketplace



Administrador 

Propietario del marketplace donde establece las 
reglas para publicar productos y normalmente suele 

cobrar una comisión por venta o por estar en el 
marketplace

Proporciona confianza tanto a Usuarios como a 
Vendedores al ser un intermediario en la transacción



Vendedores
Publican sus productos en un marketplace. Pagan al 

administrador una comisión por venta o por 
pertenecer al marketplace



Usuarios
Realizan compras en el marketplace 



Dato importante
Estos roles no son únicos, un usuario puede ser 

vendedor y  usuario al mismo tiempo



Carácteristicas de un 
Marketplace como Airbnb





















¿Qué necesitamos para  
construir un Airbnb con 

WordPress ?



Funcionalidades principales

+



Otras funcionalidades
● Barra búsqueda ( Product Search )
● Filtro de productos ( Product Filter )
● Lista de deseos ( Wishlist )
● Opiniones de productos ( Reviews )
● Anfitriones ( Multi Vendor )



Otras funcionalidades
● Afiliados ( Affiliates )
● Preguntas frecuentes ( Frequently Asked Questions)
● Pasarelas de pago ( Stripe, Paypal ... )
● Multi idioma ( Language switcher )
● Multi moneda ( Currency Switcher )





¿Cómo podemos conseguir 
esas funcionalidades en 

WordPress?





Códigos personalizados



Plugins + Códigos personalizados



¿Podemos superar a 
Airbnb?



La respuesta es un gran
Sí



Extendiendo funcionalidades
● Chat en vivo ( Live chat )
● Solicitud de presupuesto ( Request a Quote )
● Fidelización, precio según usuario ( Role based price )
● Tarjetas regalo ( Gift Card )
● Productos agrupados ( Bundle )
● Ventas adicionales ( Upsell )
● Productos comprados frecuentemente ( Frequently 

Bought Together )
● Puntos y recompensas ( Points and Rewards )



Recapitulamos



Gracias 


